MESSEVORSCHAU STONE+TEC

usschliefilich auf Grabmale und
vor allem auf selbst gestaltete und
hergestellte Grabzeichen aus Kalk-
stein setzt Andreas Zieglmaier, der
die 1948 von seinem Vater gegriindete
Firma mit seinen Séhnen Andreas und
Alexander fiihrt. »Wir verarbeiten kaum
Granit. Unser Markenzeichen sind indivi-
duell gestaltete Grabdenkmaler aus Mar-
mor und Kalkstein«, erklirt er. Mit diesen
Produkten setzt er sich bewusst von den
Anbietern von Importware aus Asien ab.
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Grabsteine mit Pfiff ...

. zeigt erneut die Andreas Zieglmaier GmbH auf der Stone + tec
(Halle 4a, Stand 210). Vor allem aus Kalkstein fertigt sie selbst
entworfene und gefemgte »individuelle Grabdenkmdler«. Die in
Gaimersheim ansdssige Firma mit Filialen in Eichstdtt, Ingolstadt
und Pfaffenhofen bietet sich Steinmetzbetrieben als Partner an.

| Die Firma ist breit aufgestellt: Seit 2000
betreibt sie eine Filiale in Eichstitt, seit
2008 eine weitere am Ingolstadter Siid-
friedhof und seit 2011eine dritte Filiale in
Pfaffenhofen an der Ilm. Thr Hauptge-
schdft macht sie mit Privatkunden. Aber
sie tritt auch als Grabmalgrofhandel auf:
»Wir stellen interessierten Steinmetzbe-
trieben deutsche Ware zur Verfiigung, die
nicht vergleichbar ist. 08/15-Ware wird
iiber den Preis verkauft. Aber fiir etwas

Besonderes wird gerne mehr bezahlt,

| Présentiert sich wieder

| mit handwerklich gestal-
| teten Grabsteinen auf
der Stone+tec: die An-
dreas Ziegimaier GmbH,
im Bild v. I. Alexander,

! Andreas (jun.) und An-
dreas (sen.) Ziegimaier
und Siegfried Trambo
Fotos: B. Hollander

A |

Andreas Ziegelmaier sen.:

| »100 % Aufschlag auf
einen 400 € teuren
08/15-Stein bringen
unterm Strich weniger
als 50 % Aufschlag auf
einen 1300 € teuren Stein von uns.
Dem Endkunden geht es beim Grab-
malkauf selten um den Preis. Der
Grabstein muss etwas Besonderes sein.
Dann wird auch mehr dafiir bezahlt.«

erkldrt der Firmenchef, der in diesem
Jahr zum vierten Mal Aussteller in N{irn-
berg ist. »Die tolle Resonanz auf der
Stone + tec hat uns selbst {iberrascht,
gibt er zu. »Viele Steinmetze wollen sich
bei ihren Kunden mit gut gestalteten Stei-
nen profilieren, mit denen sie sich selbst
identifizieren kénnen«, nimmt er an.
Uber die Jahre hat die Firma - insbeson-
dere iiber die Stone + tec - viele Stein-
metzkunden gewonnen, die sie seit zwei
Jahren verstdrkt betreut. Den Aufken-

Alexander Ziegl-
maier mit dem
Modell fiir ein
Denkmal, das die
Firma im Juni der
Stadt Pfaffen-
hofen zum
Geschenk machen
will. Die Ubergabe
im Rahmen der
Festtage will die
Zieglmaier-Filiale
Pfaffenhofen mit
einem Tag der
offenen Tir
verbinden.
Naturstein wird
berichten.

dienst macht Mitarbeiter Siegfried Tram-
bo, der Andreas Zieglmaier von Anfang
an auf der Stone + tec als Gestalter zur
Seite stand und seit zwei Jahren fiir die
Firma tatig ist. »Er ist sehr umtriebig und
setzt um, was ich will«, so Arndt Weisser
von der Steinmetz Weisser GmbH in
Schramburg, dessen Frau das Bestat-
tungshaus Schramburg betreibt. »Kalk-
stein ist wieder mal sehr in Mode zurzeit,
ein echtes Trendmaterial. Und die Steine
von Zieglmaier sind pfiffig und innova-
tiv.« Mit der Zusammenarbeit sehr zufrie-
den ist auch Michael Kittsteiner von der
Firma Naturstein Kittsteiner in Weif3en-
burg. Auf der Suche nach modernen
handwerklichen und aussagekrdftigen
Steinen sei er auf der letzten Stone + tec
auf Zieglmaier gestoflen. »Wir entwerfen
auch selbst, wollten aber auch einen Zu-
lieferer«, sagte er im Gesprach mit Natur-
stein. Die angebotenen Steine hdtten et-
was Eigenstdndiges, das komme sehr gut
an. Auflerdem seien Andreas Zieglmaier
und Siegfried Trambo »fachlich kompe-

Seit 2000: Filiale in Eichstatt Fotos: Firma

Bild oben rechts:
Hauptsitz der Firma
in Gaimersheim

Bild rechts:

Der 500 m?2 grofe
Musterfriedhof am
Firmensitz

Fotos: Firma

tent und sehr nett und hilfsbereit.« An-
ders als Weisser und Kittsteiner wollten
sich einige Zieglmaier-Steinmetzkunden
nicht von der Naturstein-Redaktion befra-
gen lassen. »Unsere Grabdenkmaler stel-
len fiir sie einen Wettbewerbsvorteil dar,
den sie nicht gefahrden mochten, erklar-
te Andreas Zieglmaier. Er achte aber dar-
auf, Kunden in der gleichen Region ex-
klusiv unterschiedliche Modelle anzubie-
ten.

Zu teuer? »Unsinn«, meint Andreas Ziegl-
maier sen. Wer richtig rechne, kdnne mit
den Steinen seiner Firma mehr verdienen
als mit billiger Importware. »100 % Auf-
schlag auf einen 400 € teuren 08/15-Stein

Seit 2008: Filiale am Ingolstadter Siidfriedhof

bringen unterm Strich weniger als 50 %
Aufschlag auf einen 1300 € teuren Stein
von uns, gibt er zu bedenken. Dem End-
kunden gehe es beim Grabmalkauf selten
um den Preis. »Es muss passen, der Grab-
stein muss etwas Besonderes sein.«

Meisterbetrieb seit 1948

Andreas Zieglmaier sen. (54) stammt aus
einer Familie mit Steintradition; Vorfah-
ren besaflen einen Steinbruch und Stein-
metzgeschafte. Er selbst wuchs im vater-
lichen Betrieb in den Beruf hinein. Den
Familienbetreib fiihrt er seit 1982, dem
Jahr seines Meisterabschlusses in Aschaf-
fenburg. 1996 kaufte er dem Vater die Fir-

Seit 2011: Zieglmaier-Filiale in Pfaffenhofen
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Raffaella gehért zu den Top-Krédften im Team.

Michael Kittsteiner, Steinmetz-
betrieb Naturstein Kittsteiner,
Weifenburg:

»Wir entwerfen auch
selbst, wollten aber auch
einen Zulieferer. Die an-
gebotenen Steine haben
etwas Eigenstdndiges, das kommt sehr
gut an. Auflerdem sind Andreas Ziegl-
maier und Siegfried Trambo fachlich
kompetent und sehr nett und hilfsbereit.«

ma ab, um sie neu aufzustellen. Der An-
bau mit Ausstellung entstand 1999. 2000
iibernahm Zieglmaier den 1821 gegriinde-
ten Steinmetzbetrieb Buchner in Eich-
statt, 2008 die Firma Rusin am Ingolstad-
ter Siidfriedhof. 2011 erweiterte er den Fa-
milienbetrieb um eine Filiale in Pfaffen-
hofen an der Ilm mit dem Ziel, bestehen-
den und kiinftigen Kunden in Richtung
Miinchen einen noch besseren Service zu
bieten. Die Filiale in Pfaffenhofen um-
fasst auf 3900 m? Betriebsfldche eine gro-
e Ausstellung (innen und auflen) sowie
eine Werkstatt, in der kiinftig verstarkt
produziert werden soll. Diese Filiale hat
laut Andreas Zieglmaier viel Potential,
was ihm wichtig ist: »Ingolstadt hangt
sehr stark von Audi ab. Wenn dieses
Unternehmen hustet, kann das schnell

Derzeit Meisterschiiler in Miinchen: Florian Zierer

| weniger Geschift bedeutenc, ist er iiber-

zeugt. Bis vor fiinf Jahren fiihrte die Fir-
ma auch Bauarbeiten aus. »Wir haben
dann beschlossen, uns nur noch auf
Grabmale zu konzentrieren und haben
ohne Umsatzeinbufle damit aufgehort«,
berichtet der Seniorchef.

Eigener Musterfriedhof
Die Investition in Maschinen, Ausstellun-

gen und Filialen hat sich bezahlt ge-
macht. Heute zdhlt die Firma zu den
grofiten Grabmalanbietern im Raum In-
golstadt und Umgebung. Am Hauptsitz
hat die Firma im Friihjahr 2010 mit zwei

Andreas Zieglmaier jun.:

»Die Groffhandelspartner
profitieren von unseren
Erfahrungen im Endver-
brauchergeschdft. Wir

M wissen, was gut geht:
Schlichte, gerade und vereinzelt verspiel-
te Sachen, und die Farbe Beige steht mit
groflem Abstand im Vordergrund. Vor al-
lem Kalkstein wird gut verkauft — mit
steigender Tendenz. Etwas Besonderes
anzubieten, lohnt sich mehr denn je.«

Gartnereien einen eigenen Musterfriedhof
fertiggestellt. Besucher konnen seither
auf 500 m? Mustergrabanlagen mit Einfas-
sungen und wechselnden Bepflanzungen
besichtigen. Um die Koordination und
Gesamtpflege kiimmert sich als Galabau-
Fachmann Alexander Zieglmaier. Ein Teil
der Ausstellung ist fiir historische Grab-
zeichen reserviert, die das Unternehmen
vor der Entsorgung gerettet hat. Aufier-
dem macht es sich mit der Erhaltung his-
torischer Grabdenkmaler auf dem Ingol-
stadter Westfriedhof um die Friedhofskul-
tur verdient. In den Musterfriedhof auf
ihrem Firmengeldnde hat die Familie
Zieglmaier auch Exponate integriert, die
zum Nachdenken anregen. Platten an ei-
ner Mauer stellen mit Inschriften wie
»Schicksale im Schliefffach« die Bestat-
tungsform »Urnenmauer« infrage; auch
anonyme Grabfelder und Baumbestattun-
gen werden kritisch thematisiert.

Grabmalmodelle der
Firma Ziegimaier:
Beige ist »in«.

Andreas Ziegimaier jun. mit der Blockseilsdge

Arndt Weisser, Steinmetz
Weisser GmbH und Bestattungs-
haus Weisser in Schramburg:

»Siegfried Trambo ist sehr
umtriebig und setzt um,
was ich will. Kalkstein

ist wieder mal sehr in
Mode zurzeit, ein echtes Trendmaterial.
Und die Steine von Zieglmaier sind pfif-
fig und innovativ. Sie kommen gut an.«

Gut ausgestattete Produktion
Andreas Zieglmaier jun. (30) hat bei sei-
nem Vater und bei der Firma Scholz Na-
turstein in Frasdorf Steinmetz gelernt;
seine Meisterpriifung legte er 2005 in
Aschaffenburg ab. In der Firma ist er fiir
den Ein- und Verkauf sowie fiir die Pro-
duktion verantwortlich. Sein Bruder Ale-
xander (25) hat erst Garten- und Land-
schaftsbauer gelernt und den Steinmetz
und Steinmetzmeister aufgesattelt. Er
kiimmert sich um den Grofhandel und
die Filialen. Die Firma beschaftigt aktuell
20 Mitarbeiter, unter ihnen zehn Gesellen
und fiinf Steinmetzmeister - die Ansage
»aus Meisterhand« ist somit gerechtfer-
tigt. Von den Gesellen haben sieben bei
Zieglmaier gelernt. Die Firma verfligt u.a.
iiber eine Blockseilsdge, eine Konturensd-
ge, Schleif- und Kantenschleifautomaten
und iiber eine Steinmetzwerkstatt mit ak-
tuell sieben Arbeitspldtzen, die - wie
auch die Ausstellung - in den ndchsten
Jahren ausgebaut werden soll. Die Orna-
mente sind handgefertigt, die Schriften
werden gestrahlt. Die Entwiirfe stammen
vom Seniorchef und freien Bildhauern.

Die Firma hat einen schlagkréftigen Maschinenpark |
Foto: Firma

Individuelles Marketing
Seit vielen Jahren verkauft die Andreas
Zieglmaier GmbH Grabzeichen aus ihrem
eigenen Programm sehr erfolgreich an
Privatkunden. Was das Marketing betrifft,
arbeitet die Firma mit einem Hauptkata-
log und fiinf Gebietsbroschiiren. Darin
bildet sie ausschlieflich selbst gesetzte
Grabanlagen ab. Das kommt sehr gut an,
weil die Leute sehen, zu was die Firma
f4hig ist, und weil sie die dargestellten
Anlagen auch vor Ort begutachten kon-
nen. Die GroRhandelspartner profitieren
von den Erfahrungen der Familie Ziegl-
maier im Endverbrauchergeschaft. »Wir
wissen, was gut geht: Schlichte, gerade
und vereinzelt verspielte Sachen, und die
Farbe Beige steht mit grofem Abstand im
Vordergrund, so Andreas Zieglmaier jun.
»Vor allem Kalkstein wird gut verkauft -
mit steigender Tendenz. Etwas Besonde-
res anzubieten, lohnt sich mehr denn je.«
Biirbel Holldnder

Andreas Zieglmaier GmbH
Neuhartshofe, Gewerbegebiet Il
85080 Gaimersheim

Tel.: 08458/6703

Fax: 08458/6927
andreas@zieglmaier-gmbh.de
www.naturstein-zieglmaier.de

Stone+tec 2013
Halle 43, Stand 210
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